Martin Solc

Kontakt

Uvod

Seniorni leader s pokrocilou orientaci v B2B a B2C sektorech na
mezindrodni a strategické uUrovni, se silnymi vyjednavacimi a
komunikaénimi dovednostmi mezi funkénimi tymy a klicovymi
zakazniky na globalni Urovni.

Siroky rozsah profesionalnich a funkénich dovednosti se
zamérenim na obchod, zakaznickou spokojenost, zdravy a
profitabilni vysledky, dosazené spole¢né s angazovanym a
motivovanym tymem.

Hlavni dovednosti

Adresa:
Carmel, Indiana, USA

Telefon:
+1 563 499 1113

Email:
martinsolc@hotmail.com

Jazykova
vybavenost

e Tah na branku e Inspirativni leader

e B2C/B2B/B2G/B2E e Motivator

e Schopnost se rozhodnout e Zamérenina

e Redeni komplexnich zakaznika
problému e Rychla uéenlivost

Pracovni zkusenosti

Czech—C2
English — C1
Slovak — B1
Polish — B1

LinkedIn odkaz

www.linkedin.com/martin-$olc

Country Manager USA —01/2020 dosud
Agroecopower LLC

e PInd zodpovédnost za obchodni vysledky

e Definovani a realizace obchodni strategie

e Akvizi¢ni ¢innost a rozvoj distributorské sité

Global Commercial Director - 05/2019 to 12/2019
Automobilist
Kratkodoba externi konzultace, Praha

e Vedouci globalniho komercéniho oddéleni (obchod a
marketing)

e Definovani, implementace and vylepseni hlavnich
komercnich procest: Obchodni nabidka, schvalovaci
proces, od nabidky k pfijeti platby, uzavirani smluv,
stanovovani prodejnich kvét, planovani, organizace
prodejnich veletrh(, vyvoj, schvalovani a vyroba
marketingovych materidlQ, fizeni vyroby a vynosl(

e Realizace dlouhodobych strategii k vylepSeni operativni
efektivity a obchodni konzistence, véetné prodejnich
praktik, firemnich obchodnich cilG a zakotveni identity
znacky

e Klicova vedouci role v globalnim regulovaném prostredi.

Managing Director - 05/2017 to 04/2019
ASSA ABLOY Group, Slovensko
e PlInd zodpovédnost za firemni P&L
e Rizeni obchodnich jednotek, definovani a realizace
obchodni strategie, véetné efektivity predikce



Senior National Field Sales Manager CZ/SK - 10/2013 to 05/2017
LEGO Group, Praha

e Clen predstavenstva CZ/SK

e Clen CEEMEA funkéniho tymu

e Vedouci projektu LEGO certifikovana prodejna

e Vedouci CEEMEA In-Store Excellence projektu

e Zodpovédnost za provoz znacky 700 CZ/SK prodejnach

e Vedeni 14 ¢len( tymu

e Dohled nad skladovanim a instalacemi

Group Channel KAM CZ/SK - 09/2012 to 04/2014
LEGO Group, Praha
e Clen predstavenstva CZ/SK
e PlInd zodpovédnost za vSsechny moderni prodejni kandly
e Vyjednavani rocnich obchodnich podminek / listing
e Prodejni planovani / Objednavaci proces
e Kampané a prodejni aktivity Sité na miru
e PIna zodpovédnost za hledani a akvizice novych zakaznik(
e In/Out promocni aktivity napfi¢ znackami

Senior Key Account Manager CZ/SK - 09/2010 to 09/2012
L’Oréal, Praha
e PIna zodpovédnost za TESCO CZ/SK, GLOBUS CZ
¢ Vyjednavani rocnich obchodnich podminek / listing
e Prodejni planovani / Objednavaci proces
e Kampané a prodejni aktivity Sité na miru
e DosazZeni vyrovnanych obchodnich KPI

Key Account Manager CZ/SK - 1/2009 to 09/2010
Business Development Manager CZ/SK — 11/2007 to 12/2008
Colgate-Palmolive, Praha

e PlInd zodpovédnost za vybrané obchodni partnery

e Vyjednavani rocnich obchodnich podminek / listing

e Prodejni planovani / Objednavaci proces

e Kampané a prodejni aktivity Sité na miru

e DosazZeni vyrovnanych obchodnich KPI

e Konzultace podpory CZ/SK tradi¢niho trhu



Vzdelani

Cambridge Business School (MBA)
Marketing a Public Relations
2016 —2018

The Nottingham Trent University (MSc.)
Ekonomika a obchodni management
2011 -2013

Vysoka skola ekonomicka v Praze (Ing.)

Narodni hospodarstvi, management v multikulturnim prostredi,
2000 - 2006

Certifikaty

Digitalni garaz — online Marketing
Google
Leden 2019

ADBL Certifikat — Digital marketing
The Dot Native
Brezen 2017

7 Habits Certifikat

FranklinCovey Evropa
Listopad 2016

Dobrovolnicka cinnost

Mentor studentt
CVUT v Praze
Unor 2019 — do soucasnosti

Koordinace dobrovolnikt
VSTUPTE n.o. — Malacky, Slovensko
Cerven 2018 — 1 mésic

LEGO Play Agent
SOS détské vesnicky
Zari 2015 — 1 mésic



Klicové dosazené uspéchy

Spole¢nost: Automobilist / Cely svét / 1mil Eur / 15 zaméstnanc(
ReZzim: StartUp-ovy projekt (1ro¢ni konzultace)

Pozice: Global Commercial Director

Key Uspéchy:

e Implementace kompletni komer¢ni strategie (Obchod /
Marketing / Zakaznicka péce / Finance / Rizeni rizik)
pokryvajici vSechny prodejni kanaly a (B2B, B2C, obchodni
partnefi, prodejci) na globalni Urovni

e \Vyjedndvani a uzavirdni dlouhodobych smluv s klicovymi
vyrobci a poskytovateli licenci, napf. Ferrari, Porsche,
Maserati, Bentley, Bugatti, ACO, F1, Mercedes, and dalsi.

e Transformace startup spolecnosti v plné Skalovatelnou,
udrzitelnou a rychle rostouci spoleénost zaloZzenou na
odpovidajicich procesech, sledovani vyvoje a planovani.

e RUst trzeb +45% v 2019 s ROS 15%; predikce +60% v
trzbach a ROS 20% v roce 2020

Spolecnost: ASSA ABLOY / Slovensko / 15mil Eur / 7/150
zaméstnancl

ReZim: Globalni korporat

Pozice: Managing Director

Klicové uspéchy:

e Prestavba struktury organizace a mysleni z
“technokratického zaméreni na produkt” v kreativni, agilni
a proaktivni “prodej feseni”

e Dosazeni rekordnich vysledk( béhem prvnich 12 mésicl v
obou tizenich obchodnich jednotkach / nejvyssi marze v
ramci CEE region (52%) + jedina obchodni jednotka
dosahuijici pozitivni EBIT (+5%) v porovnani s paralelnimi
obchodnimi jednotkami ve stejné skupiné
1mil Eur na 15k Eur) / vyrazné prispéni k dosazeni cashflow
ocekavani

Spole¢nost: LEGO / CZ/SK trh / 50mil Eur / 15/35 zaméstnancu
Rezim: Globalni korporat (Rodinné vlastnictvi)
Pozice: Senior National Field Sales Manager
Klicové uspéchy:
e DosazZeni vedouci a vzorové pozice v ramci CEEMEA region
v exekuci znacky na svétové Urovni a dosazeni narastu
podilu na prodejni plose (z 18% na 30%+)
e Zodpovédnost za 700 kamennych na trhu CZ/SK pokryvajici
vsechny CZ/SK obchodni fetézce

Pozice: Group Channel KAM CZ/SK
Klicové uspéchy:
e Silny organicky rust ve vSech svérenych vertikalach (+35%)
e Zdvojeni velikosti obratu diky akvizicim (+120% ve 2 letech,
podil na trhu 45%+)



